別 紙　　　　　　　せきファンクラブ体験コンテンツ発掘ヒアリングシート

本ヒアリングシートは、せきファンクラブ向け体験コンテンツ造成において、魅力ある地域の体験コンテンツを発掘し、継続的な実施を目的として事業者様の状況を伺うものです。以下、可能な限りお答えください。
	事業者名（団体名）
	

	担当者名
	
	TEL
	

	メール
	
	FAX
	



Q1．現在、自社が主体となり企画・実施している体験コンテンツがありますか？（該当に○）
	A：ある
	B：ない



Q2．「A：ある」とお答えの場合、具体的な内容を可能な限りでお答えください。
	■体験コンテンツ名（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）
■企画・販売した目的（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）
■内容　

※体験コンテンツの企画書や概要がわかる資料があれば添付してください。
■設定期間（202　年　　　月　　　～　　　202　年　　　月）
■定休日・除外日（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）
■販売価格（おひとり様　　　大人　　　　　円　・　子ども（　　　歳以上）　　　　　円）
■販売手数料（　　　％）
■最少催行人数（　　　名）※体験コンテンツの実施が可能になる人数です。
■最少受付人数（　　　名）※体験コンテンツの実施に関わらず、参加者がお申込みできる人数です。
■最大受付人数（　　　名）
■申し込み締め切り（　　　　　　日前）※体験コンテンツ実施における受付締切日です。
■在庫提供可否（1：可能　　2：不可能）※該当に○
■在庫提供数（　　　　名分）※上記で「1：可能」とお答えの場合はご記入ください。
■キャンセル料の発生有無（1：キャンセル料あり　　2：キャンセル料なし）※該当に○
■実施場所（1：野外　　2：屋内）
■雨天の場合の実施可否（1：可能　　2：不可能）※上記で「1：野外」とお答えの場合は該当に○
■保険の有無（1：申し込み時要加入の保険あり　　2：保険の加入なし）※該当に○
■現状の課題点など（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）


※在庫とは・・・お客様から体験コンテンツの予約があった際に、事前に空き状況を伺わず、即日予約が可能となるものです。旅行商品販売WEB予約サイト「VISIT岐阜県」にてお客様からの予約を受け付けるため、予約が入った際に予め空き状況を伺う必要があるか、在庫として指定人数までは空き状況の確認無しで申し込みが可能かを事前にお聞かせください。

Q3．「A：ある」とお答えの場合、体験コンテンツの流通先（販売先）についてお答えください。（該当に○）
	1：旅行会社
	2：OTA（じゃらん、楽天など）
	3：自社HPなど



Q4．「B：ない」とお答えの場合、下記についてお答えください。（該当に○）
	■体験コンテンツにしたい観光素材（具体的に）
（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）
■体験コンテンツにしたい観光素材は現時点で年間通して利用可能なものですか？（該当に○）
（1：利用可能　　　　2：半年程度なら利用可能　　　3：イベントなど一時的なもの）
■体験コンテンツにしたい観光素材について、実施可能なお日にちはどの程度ですか？（該当に○）
（1：毎日実施可能　　2：特定の曜日のみ実施可能　　3：月に1～2回程度なら実施可能）
■上記で「2：特定の曜日のみ実施可能」とお答えの場合、具体的な曜日はいつですか？
（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）
■体験コンテンツにしたい観光素材の実施場所はどこですか？（該当に○）
（1：野外　　2：屋内）
■ターゲットにしたい客層（該当に○）※複数回答可
10代　　20代　　30代　　40代　　50代　　60代　　70代以上
ひとり旅　　カップル　　ファミリー　　友人　　その他　　男性　　女性
■ターゲットにしたい客層の居住地（該当に○）※複数回答可
中京圏　　岐阜県内　　首都圏　　関西圏　　北陸　　その他（　　　　　　　　　　）



Q5.今回企画・実施する「せきファンクラブ」向け体験コンテンツにおいて、ファンクラブ会員（しんせきパートナーズ）向けの特典を体験コンテンツ内に盛り込むこととしています。上記Q2またはQ4にてお答えいただいた内容において、会員向けに特典の提供が可能でしょうか？（以下A・Bどちらかに○）
	A　：　可能
	B　：　不可能

	■上記で「A：可能」とお答えいただいた場合は以下の具体的な特典内容をご記載ください。
（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

■上記で「B：不可能」とお答えいただいた場合は以下に不可能な理由をご記載ください。
（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）



※特典・・・せきファンクラブ会員向けに再来訪を促したり、関市に愛着を生むようなきっかけを作るものになります。特産品を使用したお土産や小さなキーホルダー、食事における小鉢1品の追加など事業者様に大きな負担にならない程度の特典を考えています。
【提出期日：５月２５日（月）まで】
ご協力ありがとうございました。

【本件に関するお問い合わせ先】
■令和8年度せきファンクラブ着地型地域体験コンテンツ造成業務受託者
三重交通株式会社 観光販売システム営業部（観光販売システムズ）
TEL：052-253-6568（平日10：00～18：00 ※土日祝休み）　FAX：052-253-6854
担当：中村（masa_nakamura@kanko-pro.co.jp）
